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~= Tegezodhetink? Szinet: 10:30-11:00
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Visszatekintes /

[J] Magabiztossag ()2 Céged erdésségei  [)3 TEH-szabdly

. Stilus és Nonverbalis
04 Elevator pitch 05 szokincs 06 kommunikacid

Sok-sok
2 07 gyakorlat
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Join at
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#2577 750

Mit viszel ma haza?

Letisztult tudast az eloadott temakban.
Majdnem mindent jol csinalok.

Testbeszeéd

P . .. . .. Magabiztossagot
Latotér bovitést. komunikacio

Erdekes tanacsokat, tudnivalokat Hatékonyabb
Van még hova fejlédnom  Elevator pitch

Gondolatvaltast
Rovid bemutatkozas felépitése

Magabiztossag, mas fokuszra helyezni a hangsulyt,



Al beszallitoi térqgalég

__—~ Ssikerenek titka
—

2. Felkesziles és
prezentacio




Miert nem mersz?

Copy link

TED* Felelsz és mersz — de miert nem mersz_? H;ébm Gundel Takacs | TEDxUdvarhely I_j

Watch on 3 Youlube



Mit visztek ma haza?

0] Ugyfélorientdlt 02 Felkésziilési

/ -

megoldasok ellendrzo lista 03 Fékuszpontok
Prezentacio . . Canva
04 feldpitése 5 Vizualizacié 06 2 apok

Sok-sok
2 07 gyakorlat
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Ugyfélorintacio IR
Miert nem mikodik az egyenprezi? R

Tény: a B2B vevok 75%-a jelezte

S\/ e a szallitok vagy nem értik jol az Uzleti
/\ igényeiket,

e vagy rosszul céloznak,
e vagy irrelevans informaciot kuldenek.

https:.//www.marketingprofs.com/charts/2025/54009/the-top-frustrations-b2b-buyers-have-with-vendors



Ugyfélorintacio 7
3 szint: IR

Alapszint: Partner cég neve, logdja a slide-on

S/\\/ Kozéepszint: Iparagi példak, specifikus fajdalompontok

Profi szint: Konkrét szamok, az 6 problemajukra
szabott megoldasok

Gyakorlat 1. (5perc)



Hogy készilhetsz fel?

Céges hattér 7

Fajdalompontok, kihivasok N~
’\/'\

Kik a dontéshozok?

Milyen a kommunikacios stilusuk?

Mi legyen a visszautasithatatlan ajanlatunk?
Milyen kifogasokra készulhetink?
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3 fokuszpont

e Minden prezentacidban MAX 3 KULCSUZENET

/\ e Minden slide valamelyik fokuszpontot tamogatja
3 e Fokuszpont prezentacioja TEH alapjan



3 fokuszpont pelda 7?

Gépgyarto beszallitd - multinacionalis partner

e Megbizhatosag: 98% idoben szallitas, 5 év reklamaciomentes

e Rugalmassag: 48 dras soron kivili gyartas lehetoség

o Koltseghatekonysag: 12%-kal alacsonyabb ar, mint EU-s
beszallitoknal

/\ Gyakorlat 2.



fimirol eddig szo volt
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Sok-sok
07 gyakorlat




Prezentacios alapelvek
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Uzleti prezentacio elokészité

1.Miért prezentalunk és kinek?

2.Mit akarunk rogziteni a hallgatosagban?
3.Hogyan kozvetitsik a legfontosabb Uzeneteket?
4.Hol? - Helyszin és eszkozok




Guy Rawasaki: 10-20-30

;/\\/ e 10 slide maximum

e 20 h
perc hossz ®
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Mit mondjak elv

Bevezetés: mit mondasz majd el
Mondd el a lényeget!
Osszefoglalds: mit mondtal el
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Slide design és vizualizacio 1.

e ] slide =1 uzenet
e Maximum 3-5 bulletpont/ slide

e Nagy, olvashatd betu (min. 30pt)




Slide design és vizualizacio 2.
e Hasznalj képeket is!
e Egységes szinséma ~
(max 3 szin), kontraszt
e Ures tér = barat '
(ne tomjuk tele) —



The Fragility of Trust: Focus on Japan

2011 l 2012
Informed Public Informed Public

TRUST IN INSTITUTIONS INFORMED PUBLICS — AGES 25-64

Business Media NGOs Government
-12 -21 .26
S3% ar% 48% 16% 51% 30% 51% 25%

CREDIBLE SPOKESPEOPLE

-38

1l

-55

63%
-26

il

TRUST IN INDUSTRIES

s =s-
RERRRRRRRRRRRRRRRRRnnnnn oo

D - W

B -

Energy

Meacka

Financial senaoas

T1%

I 2o

Banks

TRUST IN INFORMATION SOURCES

-16

NEWS
— N

Newspaper v Radio Magazines
Technical Academic A Person NGO Regular Finand: Government
Expert or Expert Like Represent. Employee Indus tf Official
Yourself Analyst
11% 14, [TRACKN | 2 3 bt O TR Bl & Ly (RN = e DO LD 3O LS IS R RO L0 OO0 N ™ W il o T Ly G TR e | ok TART I g ] Fae Ed ,d Wl o TR Tiam 3
Freat Okl Top d8ox 7 il Qle-d6 TRA O™ S0 ACte Now MU S pou TRt Dun inesss el Of The Do ng 1 s ] - - S por ] 3T e O Mot T st Tham 3T 2l T
ans that you * tasst t Brom 3 great deal” (Top 4 Bon, Trust), Q119 126 | TACOA a alan forming 30 ogereos } QO T ’ ko " hpemon, how crecibl . Edelman

woud the wiormaton b 1 & cedble wi cdbic wmeahat oedbie, or ot Cradibie 3% 3 Tool Bos Crodbie Vedy = el {5k e ¥ ki NG | B 1ol orma 1 O

N3 ad o w3 td o wo 'l:rul.'l -.'.':njr..- matal ot oD much, oF Aot a3t 3l 3% 3 O .--'I o -:.:! o =a T E -::.-‘-. - :.--'--u AT r =l | ¥ xl r el i h... ) v rL]S barometer

& © Edelman, 2012. All rights reserved




Watch on B YouTube




‘*—p Steve Jobs - iPhone bemutaté 2007 - magyar felirattal (iPho.. D
Copy link

e ———— - - % o adl L1 - - " -

Watch on [IE YouTube
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Hat3sos nyitas

e Torténet
e Meghokkento adat
e Kérdes




TED* \aldsag-e, ami nem hat? | Miklos Vecsei H. | TEDxYouth@Budapest O
Copy link

Watch on 3 Youlube




Attention
Interest

Desire

\f Action

N\




Az utolso szo jogan - hatasos zéré&\\

e Erre fognak emlékezni
e FO lizenet és CTA

S\/ e Eros érzelem
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Copy link

TED* Valosag-e, ami nem hat? | Miklés Vecsei H. | TEDxYouth@Budapest

Watch on I Youlube
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Mit ne csinalj! S

;\ 1. hiba: tulzsufolt slide
2. hiba: csak altalanossagok, nem testreszabott

N\ 3. hiba: nincs atgondolt vizualis struktura
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Eddig ez tortent
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Reszitsink prezentaciot! ?




Mit viszel
ma haza?

Join at

slido.com
#2577 750
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Jovo heten folytatjuk<

3. Tervezeés és
fokusz




